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MinibarClub für Partnerhotels
Der Membership Club für individuelle Hotels: mehr Direktbuchungen, zufriedenere Gäste – ohne

Provision, ohne Technik.
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Der Markt: Direktbuchungen unter Druck

51,3 %
der Hotelbuchungen in Europa erfolgten

2025 direkt – 2013 waren es noch 57,6 %.

29,9 %
Anteil der Online-Reiseportale an den

Buchungen 2025 – 2013 waren es 19,7 %.

88,5 %
der Portal-Buchungen in Österreich entfallen

auf Booking Holdings und Expedia Group.

Mehr Gästezufriedenheit: Mehrwert statt Rabatt

45 %
der Hotelbucher nennen Extras wie Upgrade,

Frühstück oder Parkplatz als Hauptgrund,

direkt zu buchen.¹

36 €
kostet ein Rabatt von 10 % bei einem

Aufenthalt von 360 € – Umsatz, der einfach

fehlt.

< 5 €
Wareneinsatz für einen Welcome Drink.² Ein

Late Check-out kostet oft gar nichts, wenn

das Zimmer frei ist.

Ihre Vorteile auf einen Blick

Eigene Hotelseite auf Deutsch und Englisch mit Links zu

Website und Booking Engine

Sichtbar im Hotelverzeichnis, auf Reiseziel-Seiten und bei

Google

Benefits garantiert oder nach Verfügbarkeit – jederzeit

anpassen oder pausieren

Mindestens 2 Benefits, Bestätigung per Link in unter 20

Sekunden

Für Gäste kostenlos, ohne Punkte und Statuslevel –

Member Card am Handy

Gilt nur für Direktbuchungen: Website, Telefon oder E-Mail

So läuft ein Aufenthalt ab

Partnerhotel werden hello@minibarclub.com

www.minibarclub.com/for-hotels.html

Quellen: HOTREC European Hotel Distribution Study 2026 (mit HES-SO Valais-Wallis), Werte für 2025; Österreich laut WKÖ Fachverband Hotellerie. ¹ Elavon/Yonder, Online-

Befragung von 2.000 Erwachsenen in Großbritannien. ² Annahme für typischen Wareneinsatz. Zielgruppe und Reichweite: eigene Daten MinibarClub, Stand Oktober 2026.
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1

Member bucht direkt

und trägt den

Aufenthalt ein

2

Sie erhalten 1 E-Mail mit

allen Angaben

3

Extras per Link zusagen

oder ablehnen – ohne

Login

4

Automatische

Erinnerung nach 24 h

und 48 h vor Anreise

5

Beim Check-in zeigt der

Gast seine Benefit Card

Persönliches Gespräch, Profil in wenigen Tagen live.

8.000+
registrierte Member

200.000
Seitenaufrufe pro Monat

43.000
eindeutige Besucher pro
Monat

0 %
Provision auf Buchungen


